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Samenwerking in Liliance

De vraag komt op het laatste plan en alle — Ario Aders van Mak Broeding durtt nog niet

Lelieveredelaar Mak Breeding, zeven kwe- Kwekers komen tegelijk met de Ielies op de— to zeggen of de samemwerking in Liance een
kers en zes handelaren hebben in Liliance de markt. ledercen wil zijn investering in de  succes wordt.,,Er moet wel fets veranderen
handen ineengeslagen. Door voor ieder ras met licentie z0 snel mogeljk terugverdicnen. Er op de markt en z0 proberen we het tenmin

elkaar een goede strategic te bedenken, will is welnig inzicht van de handel in de teelt
de partners yoorkomen dat nicuwe rasse en vice versa. Mak doet daar 00k aan mee
overvolle markt geen kans maken maar het moet anders.
Liliance gaat cen stap verder. Lillance
ERVARING wil rassen telen die een echie toevocgin
et introducties op maat willen we Met de wetenschap dat tot nu toe bijna— jn aan het leliescala en geen vervanging
M\v..“wumm produceren in de  geen enkele samenwerking tussen teelt en  zijn van cen ander goed ras.Het ras moet
lelicteel”, vat rasselecteur Arie Alders van— handel in de bollensector is geslaagd, sta- wereldwild beschikbaar zijn en de vraag
Mak de missic samen. Misschien wordi et ken de veredelaar, kwekers en handela-  stuurt de productie. , Dat kan alleen als we
geen succes, maar in feder geval proberen — ren de koppen toch bij elkaar.  We willen er een gezamenlifk belang bij hebben, als
wefets te veranderen nieuwe rassen niet zomaar overal uitzetten, — we samenwerken in de keten. De risico’s
Liliance bestaat nu cen jaar, maar Mak  maar willen naar een markt- en vaagge-  willen we daarbij zoveel mogelijk gelijk
en de partners hebben nauwelijks ruchi- — richte teelt houden, om 20 het risico voor de afzonder.
baarheid aan het samenwerkingverband Mak Breeding had al op Kleinere schaal - lijke partijen te verkleinen
gegeven. ,We weten helemaal nict of het  ervaring met het stren van de nieuwe ras Liliance kijki minimaal twee faar voor

7l lukken”, vertelde Alders zijn gehoor  sen, omdat ook zaken wordt gedaan met  uit en verkoopt al voordat de kweker met

onlangs tijdens de algemene ledenvergade-  telersvereniging Originals.  Daar veredelen — schubben bezig is. Alders: e kweker
ring van de KAV in Noordwijkerhout. Ik we ook exclusief voor, de Tango aziatenziin  houdt overigens enige onderhandelings
vertel het eigenlifk nu voor het cerst cen voorbeeld van rassen die via deze ver- ruimte en de zes handelaren moeten zorgen

Volgens Alders zit de traditionele markt — enigi

worden weggezet, Voor potaziaten  voor de zekerheden voor de kwekers.” Er

20 in elkaar: een veredelaar komt met cen hebben we een samenwerking jn afspraken met garanties tussen verede
ras, er wordt cen folder van gemaakt en Wetering. Dit soort samenwerkingen geeft laar en kweker en tussen kweker en hande
het verkopen aan de kwekers kan begin:  ons de kans een product goed in de marki Laar. OF dat op de lange termijn werkt, kan
nen. De lelic words vermeerderd en ver e zetien. Op het gebied van potaziaten heb- — Alders na cen seizoen nog niet zeggen
volgens wordt bekeken of het soort gocd  ben we 70 negentig procent van de marki in

Toopt of dat het in de goot belandt. Alders: — handen”, becijfert Alders trots. HANS VAN DER LEt

Sterke positie in lelies ‘Samenwerking moeilijk maar slim’
Veredelaar Mak Breeding, zeven leliekwekers en zes handelaren hebben zich verenigd in Lili Woordvoerder Frans Pleijsters van het EIM, het sociaaleconomisch instituut voor het midden- en kleinbedril,
ance om een sterke markipositie te krijgen. Door vraaggericht te produceren, willen ze de lelie- raadt agrariérs samenwerking aan. Dat zei hij voorafgaand aan het verhaal van Arie Alders van Mak Breeding
markt op maat bedienen. De partien hebber en dragen het over Lilance.
Tk Op die manier hoopt Liince dat nieuwe rassen een sterkere pasitie krigen, dat de markt Pleisters: , Agrarérs hebben te maken met een lange keten, waardoor snel problemen ontstaan. Er is voor de
in balans bt en dat de risico's voor de afzonderlijke partijen lager zin. Ook sparen de partners kwekers weinig kans op beinvioeding van de consument, die macht ligt bij de retail Die stelt bovendien veel

20 bemiddelingskosten ult, e volgens het traditionele marktmodel met losse bemiddelaars wel eisen aan de agrarier, bijvoorbeeld exclusiviteit, variate,levering op afroep, e
gemaakt moeten worden. De promat word! eveneens gezamenliik aangepakl 2ekerheid, Agrariers moeten zich richten op permanente samenwerking om de gezamelijke
Er 2jn niet alleen kansen, het model kent ook bedreigingen. De kwalteit van de lelies kan per De samenwerking biedt de kwekers de kans om kennis over e consument t2 delen, odat beter ingespeeld kan
kweker verschillen, e afnemers maken behoudende inschattingen en het areaal van een nieuw worden op de wensen van de markL ., Er is wel geprobeerd samen te werken in de vorm van studieciubs. Die zin
ras kan te klein zijn om commercieel aantrekkelijk te zijn. Dan bestaat er natuurlijk de kans op horizontaal gestructureerd, terwijl een keten een verticale structuur kent. Bovendien ziin de afspraken tussen de
tegenwerking van andere marktpartjlen en er is een kans dat de partners binnen Lillance het studieclubgenoten meestal te vriblijvend, omdat nlemand zich wil vastleggen

oneens zijn et elkaar. Volgens Pleijsters zin de agrariérs te lang volgend geweest en maak! de afhankeljkheid van de handel hen

kwetsbaar.  Dit vraagt om een hersteloperatie. Dat kan met samenwerking.
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